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В статье рассматривается социология финансового поведения родителей детей, финансовая мотивация родителей, которые приводят детей в спортивную секцию каратэ. Раскрывается социальная структура родителей. Даются выводы с какой социальной структурой семьи идет больший спрос к спортивной секции каратэ. 
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Каратэ  –  один из видов спорта, которым можно заниматься в любом возрасте. Набор в группы происходит с самого раннего возраста (4-5 лет). Группы набора есть, практически всех возрастов (есть и для 18 лет и старше). Это определено прикладным значением каратэ и тем, что, занимающиеся каратэ могут преследовать одну из нескольких целей и развития физической подготовки, а именно:
- развивает психологическую устойчивость ребенка: при должной работе тренера у ребенка вырабатываются такие черты характера как упорство, стремление, настойчивость и борьба со стрессом;
- спортивное направление, участие и победа в соревнованиях;

- традиционное направление, сдача экзаменов на пояса и участие в семинарах;

- боевой раздел, изучение приемов самообороны, развивает умственные способности: память, реакцию, внимание, концентрацию. Учит навыкам анализа и тактики соперника;

- оздоровительный раздел, развивает физические способности ребенка: дает растяжку, выносливость, шпагат и развивает подвижность и гибкость.

Каждый занимающийся может в каратэ найти то, что ему нужно.

Но, если мотивация самих занимающихся каратэ достаточно хорошо изучена, то мотивация родителей, которые приводят детей в спортивную секцию, изучается намного меньше. Тем более не изучена финансовая мотивация законных представителей несовершеннолетних детей. А ведь, дети младшего возраста сами не могут выбрать себе вид спорта, за них выбирают родители. Поэтому, и интересно выяснить финансовую мотивацию родителей. Эти знания пригодятся спортивным школам, управляющим, менеджерам и тренерам. Также, они помогут правильно утвердить калькуляцию стоимости занятий каратэ, устойчиво конкурировать с другими видами единоборств и направить спортивные школы по верному пути предложения рекламы для набора детей в спортивные секции.

Целью исследования является выявление мотивов выбора законных представителей детей.

Задачи исследования разработать портрет родителя (законного представителя), изучить влияние социального статуса семьи на выбор секции каратэ. 

Объект – родители.

Предмет исследования – мотивы выбора секции.

Представим системный анализ предмета исследования, в виде следующей схемы, представленной ниже (рис.1).
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А – объективные факторы

В – индивидуальные характеристики

С - результат

Где, в нашем исследовании:
А1 – ребенок захотел посещать секцию сам (выбор самого ребенка)

А2 – укрепить и улучшить состояние здоровья ребенка

В1 – личные мотивы родителей (например: хотели в детстве сами посещать секцию)

В2 – социальный статус семьи (финансовая составляющая и состав семьи)

С1- выбирают спортивную секцию родители для своего ребенка

С2 – развивают физические способности ребенка, развивают выносливость, упорство, участие и победа в соревнованиях.

Системный анализ предмета исследования это «имитация» функционирования исследовательской проблемы с течением времени, т.е. такое ее концептуальное разделение и детализация, которые позволяют далее сформулировать общие и частные гипотезы исследования.
Проинтерпретируем основное понятие – мотивы выбора и представим в виде схемы (рис. 2). 

Мотив выбора — это осознаваемая причина, лежащая в основе выбора действий и поступков личности.
Рисунок 2














При проведении исследования были пропущены базовые вопросы родителям, такие, как например, какой смысл посещать секции каратэ, что вы ждете от посещения вашего ребенка секции каратэ. Основным интересующим нас аспектом социальная структура родителей (их социальный статус).  Из 13 опрощенных законных представителей несовершеннолетних детей были выявлены следующие результаты: социальный статус родителей достаточно высокий. 
- дети, у которых один из родителей занимает руководящую должность: 3 чел - 23%

- дети, у которых оба родителя занимает руководящую должность: 1 чел – 7,7%

- дети, у которых родители занимают должности среднего звена: 5 чел – 38,5%
- дети, у которых родители не занимают должности среднего звена, работаю на обычных или низших должностях : 4 чел – 30,8%
69,2% от всего количества опрошенных семей являются с высоким социальным статусом. 
Также был изучен один из моментов, касательно района нахождения филиалов спортивной школы каратэ. В районах с населением превосходящим по численности маргинальных семей, нежели чем обычных.  В секции каратэ детей меньше записывали или в дальнейшем за них не производилась оплата. Спрос на единоборство был низок. 
В данной работе были сделаны краткие выводы. Социология финансового поведения законных представителей несовершеннолетних детей, которые приводят детей в спортивную секцию каратэ следующая, чем выше социальный статус семьи ребенка (его родителей), тем больше спрос на секции каратэ. Для таких семей данный вид спорта более привлекателен и финансово необременителен. Так как - занятия в секции каратэ, участие в соревнованиях, экипировка и прочее расходы достаточно финансово затратные и являются не дешевым «удовольствием». Бесплатная экипировка и обучении в секции каратэ начинается только с определенного возраста ребенка и определенного уровня подготовки (УТЭ – с учебно-тренировочного этапа). До этого уровня все тренировки платные. 
Надеемся, что в будущем спорт и единоборства станут финансово более доступными всем слоям населения. Нашим предложением является необходимость субсидирования льготных мест для льготных категорий граждан в больших количествах, отбирать талантливых детей и предоставлять им бесплатные посещения занятий.  
Список литературы

1. Литвинов С.А. Теория и методика каратэ. Учебник. Москва. 2018. С. 22-29.

2. Негатуров А.В. Мотивация родителей детей, занимающихся каратэ. Статья. 2016. 10 с.

SOCIOLOGY OF FINANCIAL BEHAVIOR - MOTIVES OF CHOICE (ON THE EXAMPLE OF SOCIAL GROUPS OF KARATE SPORTS SECTIONS)

Raemgulova Zulfiya Anvarovna 
Tyumen State University Master's student, Tyumen stud0000270574@study.utmn.ru 
Scientific supervisor: Doctor of Sociological Sciences, Professor, 
Head of the Research Center of the Financial and 
Economic Institute, Davydenko Vladimir Aleksandrovich
The article examines the sociology of financial behavior of parents children, the financial motivation of parents who bring children to the karate sports section. The social structure of parents. Conclusions, under which social structure of the family there is a greater demand for the section.
Keywords: karate section, sociology of financial behavior of legal representatives of minor children, demand for the karate sports section of certain segments of the population, motives of choice.
Местонахождение секции





Внешние мотивы выбора





Воспитать уверенность в себе у ребенка








Мотивы выбора





Развить самостоятельность ребенка








Укрепить здоровье ребенка








Хотели в детстве сами посещать секцию








Внутренние мотивы выбора





Финансовая составляющая











